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ソニー生命保険株式会社の事業適応計画のポイント

• ソニー生命保険株式会社は、クラウド技術を活用したシステムの導入により、顧客向けスマホアプリ等からトータルなライフプラン
サポートに必要となる個人情報及び属性情報を自動で収集し、社内のライフプランニングに関する過去実績データと自動で連
携・分析することで、顧客の保障・資産形成ニーズを的確に捉えた上での新商品の最適な提案に繋げるとともに、マーケットで
の競争⼒の向上並びにサステナブルな事業展開を実現する。

2022年６⽉13日

１．事業適応計画の実施期間
2022年6⽉〜2027年3⽉

２．生産性向上⽬標・新需要開拓⽬標
新商品販売から稼得する収入保険料の
伸び率が、生命保険業の業種売上⾼伸
び率を5.0%ポイント上回ることを目標とす
る。

３．前向きな取組の内容
当取組により稼得する収入保険料の増加
額を投資額総額で除した値が10倍以上
になることを目標とする。

４．支援措置
税制措置（DX投資促進税制）

＜取組の内容のイメージ＞＜事業適応計画の概要＞


